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PREPARACAO INSUFICIENTE

A preparacao insuficiente pode resultar em
negociacoes que ficam paralisadas ou em rodadas
desnecessarias de renegociacao.
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0 resultado ideal de uma negociacdao deve
Ser ganha-ganha para ambas as partes. Isso
promove relacionamentos longos e mutuamente
beneficos. No entanto, quando um negociador é
muito agressivo e ndo quer se comprometer em
nada, isso prejudica todo o relacionamento.
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DETALHES

Nao prestar atencao suficiente a todos os

detalhes pode resultar em um acordo que parece

bom superficialmente, mas tem muitas lacunas e

detalhes que prejudicarao a empresa no
l0Ngo prazo.
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EMOCOES

Como as negociacoes entre empresas sao, em
ultima analise, entre equipes de pessoas, e facil
permitir que as emocoes anulem outras
consideracoes. Quando as conversas
esquentarem, faca uma pausa.
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ETICA

N3o se negocia com a Etica. Ao contrario, isso

manchara a reputacao do negociador quando
for revelado.




